@ pPicsmart

Investeringsmojlighet med 60% rabatt for gamla investerare i
Standard Ekologiskt Sweden AB

Investera i smartare lokal handel for manniskor och ett hallbart vardagsliv.

Oppen for teckning: 1-15 december 2025



| VARFOR INVESTERA | PICSMART? '

8 |
® Picsmart.se
Vi bjuder in dig att vara en del av forandringen. Att stotta lokala féretag, spara tid, ; °'

Snabba leveranser 7§
fran lokala butiker

du dlskar! {

minska utslappen och bidra till en vardag som fungerar béttre for alla.
Framtiden byggs inte 6ver en natt utan av manniskor som valjer klokt, nara och

nu.

Som tack till dig som har varit aktieagare med oss tidigare i Standard Ekologiskt Sweden AB vill
vi erbjuda en unik moéjlighet att teckna aktier med 60% rabatt

e Vardering 10,6 MSEK istallet for 26,4 miljoner

e Omsattning maj 2024 - april 2025: 8 258 TSEK

Arets resultat: 247 TSEK
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Ytterligare uppsida: Picsmarts egenutvecklad teknikplattform, varderad till over 30 MSEK

att aterskapa, ingar i den nuvarande varderingen, vilket ger investerare extra potential.

riktiga jobb, mindre utslapp och manniskor som far vardagen att fungera



1. Nystart

Fran konkurs till nystart; ny dgare, ny struktur, samma syfte.

2. Det smartare vardagslivet

Vad vi star for och varfor det lokala spelar roll.

3. “Kaoset”

Vardagsproblemen vi [oser.

4. Hur det fungerar

En enkel och smart modell som gynnar bade konsumenter och butiker.
5. Varfor det ar viktigt

Mindre svinn, farre resor, mer mening

6. Varde for konsumenter och butiker

Bekvamlighet for kunder. Lonsamhet for lokala handlare.

7. Bevis

Faktisk tillvaxt, bevisad enhetsekonomi och lonsamma butiker.

8. Affarsmodell

Hur Picsmart tjanar pengar och skalar upp.

9. Marknadspotential

En marknad pa 20 miljarder SEK med under 1% lokal nérvaro - redo for

forandring.

OVERSIKT

10. Tillvaxtplan och tidslinje

Vad som vantar: nya kateqgorier, nya stader,
uppskalning.

11. Varfor Picsmart vinner

Smart teknik, mansklig narvaro, beprovad modell.
12. Team

Personerna bakom plattformen.

13. Investeringsmajlighet

Vi Oppnar dorrarna for nya investerare.
14. Erbjudandet

15. Vad din investering bidrar till

Fran butiksexpansion till plattformstillvaxt.

@ pPicsmart
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NYSTART

Tidigare Picsmart gick i konkurs 2024. Vi, Paketify AB, forvarvade varumarket, plattformen och
teknologin genom en tillgangsaffar utan skulder.
Vi beholl det som fungerade (teknisk plattform och 17 000 kunder), byggde om resten och gjorde

nya Picsmart Ionsamt fran dag ett.

SAMMA NAMN. SAMMA AFFARSIDE.
NY AFFARSMODELL OCH STRATEGI.

S —
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Registrerad agare: Paketify AB (org.nr 559316-8817)




VARDAG. FAST SMART.

Allt borjade i ett skav.

En kansla som inte gick over.

Kanslan att livet borde kunna levas smartare, battre och mer.

| en varld som delvis glémt hur man hjéalps at

och dar manniskor ofta inte ens hinner forsoka.

Dar vi springer fortare men mots allt mer sallan,
och dar vi undviker att be om hjalp ini det langsta -
kanske tills det nastan ar for sent.
Vi bygger inte annu en app.
Vi bygger infrastrukturen for ett smartare vardagsliv,
en plattform dar teknik, omtanke och lokala krafter mots

for att skapa tid, mening och hallbar tillvaxt.

NARA. ENKELT.

@ Picsmart
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DU VET HUR DET AR...

Du jonglerar jobb, barn, en podd om stress och ett kylskap som
verkar motarbeta dig.

Du rusar till butiken, slass om parkeringen och glommer det enda du

skulle ha.

Eller sa bestéller du online och far tre avokados men ingen middag.

Vi fattar.
Livet ar mycket.

Sa vi skapade nagot som gor framtiden lite enklare att leva.

FOR FRAMTIDEN SKA VARA
ENKLARE




HUR DET FUNGERAR

Picsmart kopplar ihop lokala butiker med lokala kunder.

En personlig shopper plockar varorna med omsorg.

En forare i narheten levererar inom en timme.

Inga lager. Inget svinn. Inga konstigheter.
INGET BRUS, INGET DALIGT SAMVETE.

RESULTATET?

50 % aterkommande kunder.

EN ENKLARE, SMARTARE VARDAG.
o
SA
SMIDIGT?

Lonsamma butiker.



VARFOR DET GOR SKILLNAD

Varje leverans med

och ar till nytta for fler an du tror.
Farre kilometer, mindre utslapp och for det

som

&




VARDE FOR KUNDER

Enkelt:

Bestall mat och vardagsvaror pa under en minut.

Ett mobilanpassat fléde som sparar bade tid och energi.
Omtanke:

Lokala butiker och kunnig personal valjer, plockar och levererar
farska produkter med omsorg inte fran opersonliga lager.
Bekvamlighet:

En plattform for allt, fran mat till hushallsvaror,

med framtida tillagg av tjanster som ytterligare forenklar din vardag

® Picsmart

VARDE FOR BUTIKER OCH KEDJOR

Lonsam tillvaxt utan investeringar:

Okad forsaljning och béttre marginaler fran férsta leveransen.
Okad Kundrackvidd:

Attrahera och behall kunder bortom butiken.

Gor det digitala till en lonsam kanal.

Byggt for tillvaxt.

Plug-and-play-onboarding, flexibla processer och en beprovad

modell som fungerar over flera kategorier.



BEVIS



® pPicsmart

BEVIS PA ATT DET FUNGERAR

Lénsamt redan nu pa butiksniva. 50 % aterkommande kunder

: : . o , Positivt resultat per butik
Tva ICA-butiker, over 50 procent aterkommande kunder och break-even vid

bara atta orders per dag visar att modellen fungerar. Break-even vid endast 8 orders/dag

Est. 4 x tillvaxt inom 10 manader
| nuvarande takt och med fler butiker pa vag in prognostiserar vi en

omséattning pa 35 MSEK for 2026 och positivt EBITA redan fran Q1 samma ar. NASTA STEG: Skala upp
Koncernen vantas na break-even i oktober 2026.
Det har ar inte teori. Det har ar riktiga resultat.

ATT GORA RATT AR FAKTISKT FORVANANSVART
SKALBART



AFFARSMODELL
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KARNA

Picsmart kopplar samman lokala handlare och konsumenter genom en skalbar

plattform for e-handel, sista-milen-leveranser och mervardestjanster

INTAKTSSTROMMAR

AKTIV ”
TILLVAXTFAKTOR TILLVAXTFAKTOR

Tillaggstjanster som Transaktionsavgifter Retail media: framtida
montering och frén butiker och kunder potential genom

bortforsling av emballage varumarkesexponering

SKALBARHET

Snabb onboarding av nya butiker med Stark enhetsekonomi; hogre bruttomarginaler i Expansion till fler butiker och segment frigér

minimal integration. takt med att ordervolymerna okar. en exponentiell tillvaxtpotential.
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VAGEN TILL LONSAMHET

TYDLIG TILLVAXT OCH STARKARE MARGINALER AVEN UNDER FORSIKTIGA ANTAGANDEN.
2025 OMSATTNING = 9M SEK  -300t
2026 OMSATTNING = 35M SEK  1,7m vinst
2027 OMSATTNING = 70M SEK  7m vinst

2028 OMSATTNING = 120M SEK 12m vinst

PICSMART AR REDAN EBIT-POSITIVT PA BUTIKSNIVA OCH VANTAS NA KONCERN-BREAK-EVEN UNDER 03 2026.

VINST MED VARDERINGAR



MARKNADSPOTENTIAL



MARKNAD
‘\) picsmart

Den svenska marknaden for dagligvaror online ar vard cirka 20 miljarder kronor*.

Efter ar av hard konkurrens och nedlaggningar star marknaden nu 6ppen med under 1procent marknadsandelar

online finns stor tillvixtpotential fér lokala, hallbara aktoérer.
Mojligheten vi tar
Picsmart fyller gapet mellan bekvamlighet och hallbarhet.

Vi erbjuder snabb, personlig leverans med lag kapitalkostnad och en multibutiksmodell som skalar.

Retail media och tillaggstjanster utgor nasta steq i intaktsresan.

EN MARKNAD | OMSTALLNING. EN MODELL SOM REDAN BEVISAT SIG.

*Kdlla: E-barometern (02 2025, PastNord / Svensk Handel / HUI.



INTERNATIONEL BEVIS: INSTACART

Validerad: Instacart har overtraffat Amazon och Walmart i volym for matvaruleveranser (SaleHoo). Intakterna nadde 3,1
miljarder USD under rakenskapsaret 2023, en 6kning med 19 procent jamfort med foregaende ar (Business of Apps).
Bruttomarginalerna expanderade till 75 procent, upp fran 72 procent (Business of Apps).

Tillvaxt med hog marginal: Retail media bidrog med 28 procent av de totala intakterna under rakenskapsaret 2024, vilket
motsvarar mer an 10 miljarder SEK (Business of Apps). Denna intaktsstrom driver Ionsamhet och skalbarhet utan stora

investeringar i anlaggningstillgangar (CAPEX).

Strategisk spelbok: Instacarts vinnande strategi har varit att samarbeta med aterforsaljare istallet for att konkurrera med
dem, vilket sakrar en langsiktig marknadsposition (Forbes).

§ ;| Marginal @ Retail media
Omsattning 75% bruttomarginal 28% av intakterna inStacart
USD 3.1B (6kning fran 72%) =~ SEK 10B
FY23

+19% YoY




IDAG LEVERERAR VI
MATVAROR

Imorgon levererar vi allt som haller det

Reparationer kanske. Eller aterbruk. Eller nagot vi &nnu inte tankt pa!?

Picsmart och loser vardagens skav.

&




SA VAXER PICSMART OCH VARDET AV DIN INVESTERING

f\.\
012026 03 2026
3 nya butiker Lansering av lokalt utokat
anslutna shoppingpilotprojekt och
| STHLM breddnlng av vAart eerudande |
02 2026 04 2026
Operativ [onsamhet Positivt kassafléde pa
Regional expansion koncernniva
GBG & MALMO

VI ROR 0SS SNABBT MEN ALDRIG FORHASTAT.
TILLVAXT SOM HALLER, SLAR FART SOM
FALLER.



® pPicsmart

TEAM

Picsmart drivs av en unik kombination av erfarenhet och

RICHARD 0'BRIEN
VD

DRIFT OCH

entreprenorsdriv. KRISTINA O'BRIEN |

Fran djup logistikkunskap och éver 30 ar i detaljhandelns framkant STYRELSEORDFORAND
E
till digital innovation och hallbar tillvaxt. AN
MARIKA MARTIN FRIDA EMELIE
HJORTH ENGDAHL FAHLSTROM STUXBERG
. . o . . | ; KOMMERSIELL
Vi kan retail och tror pa att saker alltid kan goras smartare. INKOP OCH TEKNOLOG! OCH ”"ALLBART
SORTIMENT PLATTFORM FORETAGANDE UTVECKLING

Med rotter i ICA och byggda pa envishet och problemldsning

vet vi vad som kravs for att fa en idé att lyfta.

Vi har skapat tillvaxt tidigare. Nu skalar vi med mening,

for att livet ska fungera lite smartare for fler.

Vi kommer FRAN HANDELN, DRIVS AV TEKNIK OCH BYGGER FOR FRAMTIDEN.



VARFOR VI OPPNAR UPP FOR INVESTERARE



VI OPPNAR DORRAR - PA RIKTIGT

Nasta kapitel for den lokala handeln borjar har. Stor marknad

Picsmart ar redo att vaxa: hallbart, l6nsamt och nara manniskor. Snabb tillvixt

picsmart

Jen har rundan gor det mojligt att ta smartare handel till fler stader, fler ) .
Nastan orord potential

hutiker och fler manniskor.

Vi bjuder in dig att vara en del av forandringen.

Att stotta lokala foretag, spara tid, minska utslappen
och bidra till en vardag som fungerar battre; for alla.
For framtiden byggs inte over en natt,

utan av manniskor som valjer klokt, nara och nu.

Vill du folja utvecklingen - eller vara med och aga den?



INVESTERINGSMOJLIGHET

@ pPicsmart




ERBJUDANDE

Minsta investering: 10 560 SEK (600 aktier)
Aktietyp: B-aktier i Paketify AB*, bolaget bakom Picsmart.

Investerarerbjudande - exklusivt for gamla
aktietecknare i Standard Ekologiskt Sweden AB

Som tack till dig som har varit aktieagare med oss tidigare i
Standard Ekologiskt Sweden AB vill vi erbjuda en unik mojlighet
att teckna aktier med 60% rabatt

baserat pa ett aktiepris pa 17,6 SEK. Vardering 10,6 MSEK istéllet for 26,4 MSEK
Totala antalet aktier: 601685 st.

Emissionsperiod: 01-15 december 2025

Varje investering ger dig ett verkligt agande.

Exempel: En investering pa 10 560EK motsvarar 600 B-aktier,

Ytterligare uppsida: Picsmarts egenutvecklade teknikplattform, varderad till dver 30 MSEK att aterskapa, ingar

inte i den nuvarande varderingen, vilket ger investerare extra potential.

AG EN DEL AV DET SMARTARE VARDAGSLIVET
INVESTERA DAR FORANDRING KANNS PA
RIKTIGT

*Registrerad dgare: Paketify AB (org.nr
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VAD DIN INVESTERING BIDRAR TILL

Kapitalresningen pa 2 MSEK anvands inte for att tacka kostnader utan
for att skapa tillvaxt. Medlen kommer anvandas till att accelerera

butiksexpansion, teknikutveckling och starkt marknadsnarvaro.

MARKNADSFORING

Picsmart nar koncernmassig break-even (EBITA) i oktober 2026, med 50%

operativlonsamhet redan tidigare samma ar. Darefter vaxer

kassaflodet stabilt och beraknas overstiga 120MSEK till slutet av 2028

utan behov av ytterligare kapital.
DRIVKRAFT; INTE DRIFT

Den finansiella disciplinen och den tydliga vagen till Ibnsamhet gor RESULTAT: CIRKA 4 x OMSATTNINGSTILLVAXT INOM 10 MANADER.

Picsmart till en trygg investering med stark uppsida.

Kapitalet anvands for att vaxa, inte for att overleva.
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